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HubSpot on tayden palvelun myynti- ja markkinointialusta, joka yhdistaa laadukkaan CRM:n,
automaation- ja tyokalut.

Koko yrityksen markkinoinnin- ja myynnin kokonaiskuvan hahmottaa nopeasti ja selkeasti,
seka kaikki tiimin jasenet paasevat samaan dataan kasiksi.

HubSpot

Bboarding Pass



HUBSPOT - MARKKINOIDEN HELPPOKAYTTOISIN CRM

e Skaalautuva

e Helppokayttoisyys

e Keskitetty data ja automaatio
e | aaja integraatio

e Raportointi ja analytiikka

o Alykas hinnoittelu




CASE ESIMERKIT

ResellerRatings

o 60 %:n kasvu uusien asiakkaiden maarassa edelliseen neljannekseen verrattuna.
o 76 %:n vahennys asiakasvaihtuvuudessa.

o 30 %:n kasvu sopimusten arvossa.

o 50 tuntia saastetty myyntitiimin tyoaikaa kuukaudessa.

HubSpot Community

HubSpotin tarjoamien tuotteiden, kayttoonoton myota: ‘ Cumﬁmma
e Yrityksen asiakasmaara ylitti 34 000:n rajan R A
e Vuosittainen kasvu on yli 40 %.


https://community.hubspot.com/t5/128221-Resources/Case-Study-ResellerRatings-Increases-New-Customer-Growth-by-60/ba-p/599224?utm_source=chatgpt.com
https://community.hubspot.com/t5/128221-Resources/Case-Study-ResellerRatings-Increases-New-Customer-Growth-by-60/ba-p/599224?utm_source=chatgpt.com
https://community.hubspot.com/t5/128221-Resources/Case-Study-ResellerRatings-Increases-New-Customer-Growth-by-60/ba-p/599224?utm_source=chatgpt.com

HUBSPOTIN ASIAKKAIDEN KESKIMAARAISET TULOKSET

HubSpotin vuosittaisen ROI-raportin mukaan asiakkaat saavuttavat keskimaarin seuraavat
parannukset ensimmaisen vuoden aikana:

e 129 % enemman liideja.
e 36 % enemman kauppoja.

=

76 % kayttajista raportoi saavuttaneensa positiivisen sijoitetun paaoman
tuoton (ROI: Return of investment) ensimmaisen vuoden aikana!
KIPINA

SalesHub




KAYTTOONOTTO SISALTAA

e Jarjestelman perusasetukset ja asennuksen

e Kontakteihin, yrityksiin ja dealeihin liittyvien tietokenttien luominen
e Myyntiprosessien mukaiset nakymat

e | omakkeet

e Sahkopostien ja kalenterin integroiminen Hubspotiin

e Taskien maarittely

e Chat- ikkunan maarittely

e Kokousvaraussivun maarittely

e Asiakas luetteloiden maarittely

e Raportit ja dashboard-nakymat

e Kontaktien ja yritysten lataaminen Hubspotiin

e "Teams- Kickoff" 30 min jossa maaritellaan projektin tavoitteet

Lisapalveluna:
e |[ntegraatiot






Alk. 3 650€

Hinta sis: Peruskayttoonotto, ilman integraatioita.
Eri ohjelmistointegraatioista annamme tarjouksen tapauskohtaisesti.

(0% alv. )
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