
Boarding Pass



HubSpot on täyden palvelun myynti- ja markkinointialusta, joka yhdistää laadukkaan CRM:n,
automaation- ja työkalut.

Koko yrityksen markkinoinnin- ja myynnin kokonaiskuvan hahmottaa nopeasti ja selkeästi, 
sekä kaikki tiimin jäsenet pääsevät samaan dataan käsiksi.

HubSpot 
Boarding Pass



HUBSPOT - MARKKINOIDEN HELPPOKÄYTTÖISIN CRM

Skaalautuva
Helppokäyttöisyys 
Keskitetty data ja automaatio
Laaja integraatio 
Raportointi ja analytiikka
Älykäs hinnoittelu



CASE ESIMERKIT

ResellerRatings

60 %:n kasvu uusien asiakkaiden määrässä edelliseen neljännekseen verrattuna.
76 %:n vähennys asiakasvaihtuvuudessa.
30 %:n kasvu sopimusten arvossa.
50 tuntia säästetty myyntitiimin työaikaa kuukaudessa.

HubSpot Community

HubSpotin tarjoamien tuotteiden, käyttöönoton myötä: 
Yrityksen asiakasmäärä ylitti 34 000:n rajan
Vuosittainen kasvu on yli 40 %.

https://community.hubspot.com/t5/128221-Resources/Case-Study-ResellerRatings-Increases-New-Customer-Growth-by-60/ba-p/599224?utm_source=chatgpt.com
https://community.hubspot.com/t5/128221-Resources/Case-Study-ResellerRatings-Increases-New-Customer-Growth-by-60/ba-p/599224?utm_source=chatgpt.com
https://community.hubspot.com/t5/128221-Resources/Case-Study-ResellerRatings-Increases-New-Customer-Growth-by-60/ba-p/599224?utm_source=chatgpt.com


HUBSPOTIN ASIAKKAIDEN KESKIMÄÄRÄISET TULOKSET

HubSpotin vuosittaisen ROI-raportin mukaan asiakkaat saavuttavat keskimäärin seuraavat
parannukset ensimmäisen vuoden aikana:

129 % enemmän liidejä.
36 % enemmän kauppoja.

76 %  käyttäjistä raportoi saavuttaneensa positiivisen sijoitetun pääoman
tuoton (ROI: Return of investment) ensimmäisen vuoden aikana!



KÄYTTÖÖNOTTO SISÄLTÄÄ

Järjestelmän perusasetukset ja asennuksen
Kontakteihin, yrityksiin ja dealeihin liittyvien tietokenttien luominen
Myyntiprosessien mukaiset näkymät
Lomakkeet
Sähköpostien ja kalenterin integroiminen Hubspotiin
Taskien määrittely
Chat- ikkunan määrittely
Kokousvaraussivun määrittely
Asiakas luetteloiden määrittely
Raportit ja dashboard-näkymät
Kontaktien ja yritysten lataaminen Hubspotiin
"Teams- Kickoff" 30 min jossa määritellään projektin tavoitteet

Lisäpalveluna:
Integraatiot



2.

Järjestelmän käyttöönottoon

menee noin 1-3 viikkoa.

Peruskäyttöönotto ei työllistä

yritystäsi tai henkilöstöäsi, eikä

aiheuta katkoksia

toiminnassanne.

1.

30 min Kick Off teams, jossa

määritellään yhdessä

tavoitteet.

3.

Toiminnot hyväksytetään

teamsin välityksellä ja

käyttöönotto on valmis, jonka

jälkeen siirrytään

koulutukseen, kesto n. 60 min.

4.

Ole hyvä, tämän jälkeen

voit hyödyntää Hubspotin

loistavia ominaisuuksia

joka päivä!

Yrittäjäystävällinen 
käyttöönotto!
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Alk. 3 650€
Hinta sis: Peruskäyttöönotto, ilman integraatioita.
Eri ohjelmistointegraatioista annamme tarjouksen tapauskohtaisesti.
(0% alv. )


