 Malmé

”M}; name is Timo
Hirvonen,
what’s your problem?”

Auli Mauno
aLI| maunpiEkaippakehtl

"Tuntekehitykseen saa julkista tukﬂa
koska vain, Mutta kun tuote pitaisi
myydi eli markkinoida, niin rabza ef
endd tulekaan. Pitdisi olla navitod,
Mt nEyitoE?”

“Suomalaisista pidetifin, koska te
olette niin hirvein ennustettavia, Et-
te 0saa teeskennellal”

"THmi yritys panosti caskaasti vh-
teen piimicheen ja yhteistybhin sen
kanssa, Kittokseloe padmies siirsl sit-
ten tuotannon ja-alihankinnat hal:E:.-
maihin, varoittamatta. Poolet li
vaihdosta katosi,”

Tarinat olivat monet, kun metalli-
alan vientikonsultiifirma Nordic Ex-
port Groups viett jokasvksyisia Mal-
mib-paividan Skoonen pidkaupungin
historialliselia porssitalolla,

Ruotsin, Tanskan ja Norjan markki-
nodlle erikoigtuneen Nordic CGzroupsin
nelj#iin vientirenkaaseen osallistuu t&-
i nylcyd vajaat 20 yritysti, Malmi-péi-
vit oli saanut koolle kourathsen thmén
kewiidn alodeeafia, Yrirys vol osallistua
vientirenkaaseen vihintiin vuoden ja
enintiiin kolmen vooden ajan.

Rajoitukset johtuvat siitid, ettd
vientirenkaat toimivat pitkalti val-
tion tuella. Sen sfjaan itse konsultti
MWordic Groups, perheyritys, el saa
mitdin tukia,

- Toiminnan tuloksista keroo kai
parhaum‘.w efti proritimmme vien-
tirenkaita jo toistakymment s vuotta.
Viime kidessa kaupat ja menestys
vieensa ovat yribyksestd itgestiin
kiinmi, Mondic G:t:l.g::‘nm foimitusjoh-
taja Jolan korostan.

Tai kuten Per Eiritz, Metso Paper
Karlstadin ex-toimitusjohtaja kertoo

- Tein aikoinani Eauppaa Ameri-
kassa vhdessd eriiin suomalaisen
kanszsa, jonks tapana oli esitelld itsen-
si, etti "My name is Timo Hirvo-
nen, what's your problem?” J85 siir-
ki saman tien, ulkomaalaisia nimis
vierastavat jenkit pitivit heti Timos-
ta. Kaverillahan on huumorial
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Thimfnsyksyisilli Malmo-paivilli
puhuttiin erityisesti muulimyllybis-
neksestd, Metson ex-mies Eiritz
konsultoi nyky&ian seka tuuli- ettd
aurinkoenergia-alalle yvrittivid ali-
hankintafirmoja. Tuulienergiajatti
Vestasin ruotsalainen hankintajoh-
taja Magnus Franck taas ylatti
sunmalaisyrittijit tarjoamalla ho-
velisti apuaan kaikille Vestasin tyi-
maista kiinnostuneille suoma-
laisyriteijille.

Vestas sai alkukesistd enstmmii-
set, "strategisiksi” mainostamansa
Suomen-kanppansa, TouliWatti Oyille

jien pu

Perhekuva, Nordic Groupsin Ebms
lalmin pissitaton |.1r1rl 2issa. o
Johan Gyllenbdagel,

Vientirengas auttaa
heille

WAARTIH Ui EBRAT

-pdalvien osallistuj:
: |:|i- Groupsin velaja

Nordic Export Groupsin nykyiset asiakkaat

m Ahopala Oy, Besteam Oy, C2 SmartLight Oy, Escarmat Ov, Finncont Oy, Hassi-
nen Veljelset Oy, HT Laser On/, Jarme-Shaft Oy, lousteel Oy, Kaarjokd Oy, Kol
Ia LCC Oy, Koneglaneetts Oy, Leinovalu Oy, Lehitl Group Oy, Lohtosen Koncpaja
Cry, Maviteknik Oy, Mosera Oy, NToab Oy, OMP Konepada Oy, Pursc-Tooks Uy,
SOP-Metal Oy, Temaran Oy, Uwin Oy |8 Veslatec Oy

Simoon, Franckin mukaan tima on
merkinoyt sopunuksia kolmelle suo-
malaiselle alihankintayritykselle.

— Tuulimyliyhisnes ¢iale vain tur-
biineja, siipid ja torneja vaan myds ra-
kentamista, hoohtoa ja kunnossapitoa
seki myds purkutoita, Franck korosti.

Eoska kilpailn itse turbnnibismek-
sessi on jo globaaliax ja siis ddrimmai-
sen kovaa, sith girkefimpdi, ettd kaildi
it sujun kuin ragvattu.

~ MR phith el vol viedd Kiinaan.
Myt kun Pohjoismaihin rakennétaan
vhil enemmiin tunlivoimaa, meidin
on lasjennettava alihankintaperus-
faamme Pohjoismaissa. Tosin vii-
meksi kun kavin Pohjois-Buotsissa,
gielld valitettiin, ettd teetimme valu-
hommatkin saksalaisilla. Mutta
asiakas pAHttEd, Jossain Yhdysval-
loissa asiakkaat tilaavat jo pelkkid
turbiinega.

Rahasta kiinni

Kommentti

‘Timr"r e f s ;
aullmauniakan ppaeht -4 ?
Nordic Groupsin vientirenkaaseen
osallistuminen maksaa pienyrityk-
selle noin 15000 euroa vuodessa, jos
srm ledem cb raleded Frdemarrbao ey ee e
olisi ainakin kaksinkertainen. Toi-
milusjohtaja Johan Gyllenbigel
arvelee saavansa asiakkaita stlikin
hinnallz, mutta detystl vihemmain.
Nordic Groupsin isidlliset kon-
sultit ovat opastaneet Ruotsin,
Tanskan ja Norjan markkinoille
amien laskujensa mukaan ngin 90
suomalaisyritystii. Osa on menes-
tynyt, kun taas jotkut eivat ole jak-
saneet jatkaa yvisin, Etenkin Tans-
kan 1soissa yrityksissd olisi Gyllen-
bigelin mulisan enemminkin hye-
vii mahdollisiuksia, mutta taite-
mattomat markkinat ja kieli arve-

huttavat suomalaisyrirtijis.
Gyllenbdgel on jo 1960-luvulla
aloittanut ja monien alojen jamark-
kinoiden licmissa keitetty vienti-
mies henkeen ja vereen. Jatkossa
vientirengasbisnes sifrtyy 37-vuoti-
aalle ]uaélm Gyllenbégelille. "Tu-
niori™ on tydskennellyt perheyri-
tyksessi jo seitsemin vuoden ajan.
Suomessa on viime kuukausing

nnhnH-ll r|.u.|1nr| 1;_r!'l|':lr=f'l1h1i-ll"| 1i=lllu'-

(EEELERR S Rl

kaamisesta. Myis yritvaten kan-
sainvilistymisavustusten supista-
miset ovat olleet vaakalaudatla.
Mimin muassa Mordic Groupsia fal-
linnomvan vientrengasvritys BNS
Oy lntEr::EaEi-:maﬂn tuummsjnhtn—
jan Veijo Niemen mukaan mitdan
dramaattista el kuitenkaan tapahdu
juurl vientirengaspuolella,

Niemen mukaan maailmalla toi-
mii 60-70 suomalaisyritysten vien-
tirengasta. Niiden tunnetuin hal-
iﬁ_ﬂni_:r_.g nn F_]_l_'_lnpl‘n,_in'ﬁ';: valilli pel-
kiisi omienkin mairgrahojensa
puclesta,



