Nakkikoneesta yrittajaksi

Kun tauti yrittajyyteen iskee, niin muuta laaketta siihen ei ole kuin lahtea
yrittamaan. Maatalon poikana yrittajyys oli lopulta luonnollinen vaihtoehto
Hannulle. Ovi yrittajyyteen aukesi ensimmaisen kerran jo reilu
kymmenvuotiaana pojankoltiaisena, kun Hannu pyoritti pienimuotoista
perunakauppaa veljensa kanssa alueen lahikauppoihin. Vuosia kului
palkkatdissa talla tradenomin kautta insinooriksi valmistuneella, ennen kuin
ura yrittajyyteen pyorahti taysilla kayntiin.

Palkkatoissa ollessaan Hannu toimi alihankintaan keskittyvissa yrityksissa
myynnin saralla. Kun Jorma Mahkonen kutsui vuonna 2006 Hannun
tahollensa toihin, niin tavoite, etta Hannusta tulee yritystoiminnan jatkaja,
oli molemminpuoleinen. Hannu toimi myynnin parissa, joka paikan
hoylana, seka mentorinsa Jorman "nakkikoneena”, kuten Hannu itse asian
ilmaisee. Sen verran hyvin nakit kypsyivat Jorman
yritysjohtajakoulutuksessa, etta vuonna 2012 Hannu osti TeknoComp Oy:n
liiketoiminnan yhdessa yhtiokumppaninsa Kimmo Nikkasen kanssa.

Alku yrittajyydelle oli odotettua vaikeampi, silla telekommunikaatioon
keskittyneella isolla asiakkaalla alkoi henkiinjaamistaistelu, joka vaikutti
myos TeknoCompin viivan alle jaaviin lukemiin. Exelissa nollat on helppo
pudottaa lukujen perasta, mutta tosielamassa nakyma ei hymyilyttanyt.
Toiminnan uudelleenjarjestelyilla pahimmilta kolhuilta kuitenkin valtyttiin.

TeknoComp on hienomekaniikkaa valmistava yritys, jonka tuotteiden koko
on postilaatikosta pienempaan. Niin pieneen, ettei niita tahdo edes nahda.
Olematonta ei kuitenkaan valmisteta, vaan sitoutuneet sekd ammattinsa
osaavat tyontekijat varmistavat, etta tuotteet ovat sita mita tilataan.
Tuotteita l0ytyykin sitten mm. sairaalalaitteiden, optomekaniikan,
puolustusteollisuuden seka telekommunikaation parista.

TeknoComp on alihankintakoneistukseen keskittynyt yritys, jonka
toimialana ovat jo mainittu hienomekaniikka seka komponentit ja
kookoonpanot, jotka valmistetaan sorvaamalla ja jyrsimalla. Seuraavaksi
kun istuskelet hammaslaakarissa suu ammollaan, niin muistapa, etta
jostain sielta tuolin syvyyksista loytyy myos TeknoCompin valmistamia
osia. Lisaksi osia voit [0ytaa mm. kauppakeskuksista, lentokentilta, ovista
ja paikoista, joita turvallisuussyista ei edes mainita.

Yrityksen menestys riippuu paljolti asiakkaiden menestyksesta. Toimintaa
kehitetaan maltillisella kasvulla ja keskitytaan kannattavuuden yllapitoon.
Useita projekteja on vireilla ja kun maailmantilanne rauhoittuu, niin



toteutuessaan menestystakin on rutkasti nakyvissa. Tyontekijoita on
parisenkymmenta ja jos oma kapasiteetti ei riita, niin yhteistyota tehdaan
joustavasti alueen muiden yrittgjien kanssa. Paikallisia palveluita kaytetaan
parhaalla mahdollisella tavalla.

Palkkatoissa paasisi helpommalla, mutta Hannu nauttii yrittajyyden
suomasta vapaudesta — saa tehda toita niin paljon kuin haluaa. Joustava
tyOaika on sita, etta saa tulla toihin ihan milloin vain ennen kahdeksaa ja
lahtea neljan jalkeen. Vitsailu sikseen ja siirrytaan vapaa-aikaan.

Akkujen lataamiseen, kaikenmoiseen kuntoiluun ja talon seka autojen
rappaamiseen kuluu Hannulta paljolti vapaa-aikaa, silloin kun sita toiltaan
on. Tarpeeksihan sita on silloin, kun sita on sopivasti.

Kiitos tuhannesti ajastasi ja hupaisasta tarinan kerronnasta Hannu Voliti!
Kuvassa mukana myos yksi tyontekijoista, Tuomo Niemikorpi.

@TeknoCompin loydat myos taalta Facebookista, kayhan tykkailemassa!

Lisatietoja yrityksen toiminnasta |0ydat kotisivuilta:
www.teknocomp.fi

Ps. Kolmen lapsen isana Hannu on valjastanut oman jalkikasvunsa
seuraavanlaisesti: Menette sellaiseen tyohon, etta saatte isanne elatettya.
Noh, vitsi sekin... vai onko?

#siikajoki #yrittaja #yrittajyys #hienomekaniikka #komponentit #sorvaus
#jyrsinta #teknocomp



